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ReC meseca

RADIM TEMELJNO 1
FOKUSIRANO

Alji Saljihi, Tetovo, Makedonija

Ponosan sam na svoj rad i brzi tempo kojim sam

stigao do pozicije tri za svega 12 meseci. Najvedi

uspeh postigao sam na terenu gde sam bio upo-
ran i Revita proizvode preporucivao neumorno.

Uz kvalitet Revite koji je
na svetskom, zavidnom
nivou i dobrim MLM-om
kao S$to je Revita Plus,
siguran rezultat je dobra
zarada. Ona naravno
zavisi od licnog anga-
zovanja. Uz logisticku po-
drsku Reten-a, Altame-
dovog fransiznog part-
nera u Skoplju — nema
zaustavljanja, samo se
moze napred!

Moj najveci uspeh u
ovom poslu su prijatelji i
poznanici koji su mi da-
i poverenje. Ponosan sam
na brzi tempo kojim sam
stigao do pozicije tri za
svega 12 meseci. Na te-
renu sam bio upran i
Revita proizvode pre-
poruc¢ivao neumorno. Us-
pesan i dobro isplani-
ran angazman na tere-
nu kao posledicu nosi

i sigurnu zaradu kojom
sam za sada zadovo-
ljan. Veci angazman,
naravno, donosi i vecu
zaradu, a ono §to je naj-
bitnije, ona nije ograni-
cena.

Trudim se da temelj-

no i fokusirano radim.
Moj cilj je da budem
najuspesniji i da pos-

ten postizem §to je mo-
guce vise, sistematski
i planski. Cilj mi je i da
moji saradnici postizu
svoje ciljeve i da zagje-
dno ostvarimo ono §to
smo isplanirali. Kako vre-
me prolaziiciljevikoje po-
stavljam su sve vedi, jer,
sve je veci i broj sara-
dnika koji Zzele da me
prate na ovom putu. |
mMoji saradnici, kao i ja,
postajusvesnidauovom
poslu ima mesta za sve
i da je mogucnost zara-
de vec¢a nego u poslu
koji trenutno rade. Osim
toga, druzenja sa Revi-
tasSima su sjajna.
Uzivam i u iskustvima
mojih sponzora Gorana
Saveskog i Danijele Sa-
vic i isfovremeno ucim
kako da napredujem u
karijeri.
Na kraju, uvek se viacam
na isto - u MLM sistemu
REVITA Plus moze da
uspe samo onqj ko na
osnovu viastitog iskust-
va sa Revitom iskreno
preporucuje ovaj proiz-
vod svima — od 6 mese-
ci do 99 godina zZivotne
dobi.



NOTICTRZU I B Bl TV TSKO

NOVI REVITA CENTRI U HRVATSKOJ POCELI SA RADOM!

Onako kako Revita
zasluzuje!

Na zadovoljstvo svih suradnika MLM sustava REVITA Plus u Hrvatskoj, u travnju su

zvanicno pocela sa radom sva cetiri novootvorena distributivna centra - u Zagrebu,
Splitu, Rijecii Slavonskom Brodu.

Zohvoljujuéi pazljivom i odlu-
¢nom upravljanju poduzeca
Jonel 2011" i njegovom osni-
vacu i direktoru Andi Jovi¢, ot-
varanju novih Revita centara
u Hrvatskoj, iskreno su se ob-
radovali vjerni korisnici i sura-
dnici koji su u Revita sustavu od
samih pocetaka Revita misi-
je u Hrvatsko;j.
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Suradnici u Hrvatskoj mo-
gu s punim povjerenjem
raditi!

Dubravka Nad, Bjelovar, Hrvats-
ka, poziciji Cetiri:

Sretna sam §to je ,lonel
2011" uSao u Hrvatsku jer, Revita
je nesto $to ¢u raditi Citav Zivot.
Otvaranje novih Revita centara
u Hrvatskoj, prije svega zasluga
je kvalitetnih suradnika na tere-

nu koji prenose nasu ideju zdra-
vija i fo je ono §to uliva povje-
renje. Sve ove preinake su jako
vazne jer ¢u mojim suradnici-
ma moci ponuditi ono §to im i
obecam, a moja rijec vise nece
dolaziti u pitanje kao $to je to
bio slucaj prethodnih mijeseci.
U to me je uvjerio Darijon Jovic,
izvr$ni direktor lonel 2011%, u
nasem razgovoru prije dva fri
dana.

On nam je dao sigumost da
¢emo opet imati joka leda i
da suradniCke strukture u Hrva-
tskoj mogu sa punim povjeren-
jem raditi, jer, troskovi moraju
biti pokriveni. Cijelo ovo vrije-
me, bez obzira ¢ija je koja mre-
Za, radili smo da zadrzimo Re-
vitu i da ljudi u Hrvatskoj dobiju
naru¢enu robu. Bitno je da je
Revita prisutna u kontinuitetu!™

Dolazak ,lonel 2011“ u
Hrvatsku je jako vazan!
Drazen Jarnevi¢, Duga Resaq,
Hrvatska, pozicija tri:

LSuradnici u Hrvatskoj su vrlo
zahtjevni i hoc¢e raditi. Dolazak

U Rijeéi, Revita centar'nalazi

e 'na Korzo-u u samom

centru grada

Jonel 2011" u Hrvatsku je jako
vazan i to je odli¢na vijest.

Kona¢no mozemo disati pu-
nim plu¢ima i gledati u budu-
¢nost. Ljudi su odusevijeni otva-
ranjem novih centara i mozemo
krenuti sa radom onako kako
Revita zasluzuje!"

ADRESE | KONTAKTI NOVIH REVITA CENTARA U HRVATSKOJ

lonel 2011. d.o.o.
ZAGREB

Horva¢anska cesta 29
(stara lokacija),

10 000 Zagreb, Hrvatska
Telefon: +385 1 383 1863
Fax: +385 1 369 3081

RIJEKA

Fax:

radno vrijeme:

10:00 - 17:00
(ponedieljak - petak)
10:00 - 12:00 (subota)
E-mail: zagreb@ionel.hr
Web: www.ionel.hr

lonel 2011. d.o.o.

Ante Starcevi¢a 7, 2.kat
(na Korzo-u, nasuprot
Zagrebacke banke)

51 000 Rijeka, Hrvaiska
Telefon: +385 51 301 230
+385 51 301 299
radno vrijeme:

9:00 - 16:00
(ponedjeljak - petak)
10:00 - 12:00 (subota)
E-mail: rijeka@ionel.hr
Web: www.ionel.hr

Hrvatska

Fax:
radno vrijeme:
9:00-17:00

lonel 2011. d.o.o.
SLAVONSKI BROD
Jurja Dobrile 22 (lokal uz
stari Revita centar)

35 000 Slavonski Brod,

Telefon: +385 35 415 020
+385 35 442 101

(ponedieljak - petak)
10:00 - 12:00 (subota)
E-mail: sbrod@ionel.hr
Web: www.ionel.hr

lonel 2011. d.o.o.

SPLIT

Dubrovacka 16 (na
zapadnoj strani crkve Sv.
Petra, kraj parkinga)

21 000 Split, Hrvatska
Telefon: +385 21 536 072
Fax: +385 21 536 075
radno vrijeme:

10:00 - 17:00
(ponedijeljak - petak)
10:00 - 12:00 (subota)
E-mail: split@ionel.hr
Web: www.ionel.hr




Pobednici ,Revita relija” na Rinju
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Najuspesniji ucesnici “Revita reli” nagradne igre koju za saradnike u Srbiji veé
sedmi mesec uspesno organizuje kompanija “Altamed”, proveli su nezaboravan
vikend u podnoZju planine Rtanj na jugoistoku Srbije.

Najvredniji Revitasi u Srbiji,
medu kojima i visestruki po-
bednici ove nagradne igre,
okupili suse u podne, 26. mar-
ta u Etno hotelu “Balasevi¢”
podno planine Rtanj. Kao po
definiciji, sponzori iz Nisa, i
ovog puta pokazali su se kao
najuspesniji i najbolje rangi-
rani na“Revitareli”rang listi za
mesec februar. To su Snezana
Mladenovi¢ na poziciji se-
dam, Dragica Risti¢, pozicija

pet, Vesna Vidakovi¢, pozicija
Cetiri i Zorica Peri¢, pozicija je-
dan. Pridruzila im se i Tatjana
Priki¢, sponzor iz Jagodine na
poziciji Sest, a u lepom drustvu
bio je i Vladimir Dzudzar, sa-
radnik iz Magli¢ca na poziciji
tri. Sa pobednicima Relija, iz
kompanije “Altamed”, na Rtanj
su otisli Vera Stupar, izvrini
direktor marketinga za Srbiju
i Nemanja Masnikosa, regio-
nalni menadzer za Beograd.

Pobednici ndgrddne igre na RIAJG Do sKOMBE ™ e i
videnja na sl@dééem Revita Relij

Posle kratkog odmora i
okrepljuju¢eg rucka, Revitasi
su obisli poznato arheolosko
nalaziSte Feliks Romulijana
koje se nalazi pod zastitom
UNESCO-A. Pored izuzetnog
poznavanja istorije i potrebe
za novim saznanjima, Revitasi
su imali i tu srecu da im vodi¢
kroz proSlost ovog mesta
bude licno direktor muzeja u
Zajecaru, vrstan poznavalac
cuvenog nalazista.

Nakon odmora i veclere u
hotelu, pridruzili su im se i
Natasa Gruji¢, visoki sponsor
na poziciji Sest i Srdan Dokovic,
na poziciji tri, iz Zajecara.

“Revita reli” jo$ jednom je
okupio uspesne i dobro ras-
polozene Revitase za velikim
stolom u foajeu hotela. Do
kasno u no¢, razgovarali su o
utiscima, poslu i novim ambi-
cioznim ali realnim poslovnim
planovima za naredni mesec.

Sledece jutro, toplo pla-
ninsko sunce izmamilo je
pobednike u jutarnju Setnju,
a pred povratak, odmorni i
REVITA-lizovani, zakazali su
novo videnje na sledecem,
martovskom “Revita reli” na-
gradnom putovanju.



KO JE BOLJI
SA PROMO ALBUMOM?

Prvi koraci sa Revitom, najnovija
edukativha aktivnost kompanije
Altamed, dobila je svoj nastavak
u vidu radionica sa najaktivnijim
saradnicima u Srbiji. Prvi su u red
stali saradnici iz Silbasa i Nisa koji
vilo akfivno propagiraju  ideju
Revite na svojim podneblima i
arze veliki broj ku¢nih, strukturnin
i javnih prezentacija.

Izlazak Revita promo albuma
bila je prilika da provere svoje
znanje i umesnost, ovaj put
koriste¢i novo orude prilikom
svojih prezentacija. Posto su prvi
prodli Revita $kolu za saradnike,
vredni saradnici iz Silbasa i sada
su zeleli da budu prvi. Imali su
priliku da ¢uju tri uvodna preda-
vanja vezana za vaznost i post-
avijanje cilieva, kao i za prepo-
ruku najiskusnijin sponzora kako
u prvih mesec dana da koriste
proizvode i svoja iskustva sa
njiima pretoe u uspesnu pre-

poruku. Uvodna predavanja su
odrzali Bjanka Mati¢ i Nemanija
Masnikosa.

Radionica kao takmi-
cenje

U NiSu su, posle uvodninh pre-
davanja, saradnici su imali prili-
ku da ¢uju najnovije predavanje
Bjanke Mati¢ o snazi i moci gla-
sa, vaznosti govora za uspesnost
prezentacije.

Nakon ovog predavanjaradi-
onica je dobila oblik takmicenija.
Prisutni  saradnici, njinh dvade-
setak, podelili su se u dva tima
— parmi i neparni. Oba tima su
dobila dva kapitena - svoje vi-
soke sponzore, a Altamedove
predavace, Gordanu Doseno-
vi¢ i Snezanu Mladenovi¢. One
su imale manje od deset minu-
ta da pripreme svoje timove za
javni nastup:

petnaestominutnu prezentac-
iju, uz korisCenje Revita promo
alouma na teme koje su do-
bili od Bjanke Mati¢ i Nemanje
Masnikose. Jedan tim je imao
zadatak da odrzi prezentaciju
u .klubu penzionera®" koji im
je predstavijao protivnicki tim,
a drugi u ,sportskom klubu®,
Svaki tim je imao po 1ri predava-

Revita koraci

promo albuma.

Clanovi komisije, Altamedov
stru¢ni konsultant i regional-
ni menadzer, ocenjivali su de-
set parametara: verbalnu i ne-
verbalnu komunikaciju, pripre-
mu prezentacije, koris¢enje
sredstava za rad, obelezja kom-
panije i dr. Posto su oba tima
izviSila vrlo uspes$ne prezenta-
cije, primenjujuci i Revita pro-
mo alobum i novonaucene re-
zonatore ,glave, srca i stomaka™
i ukljucili ¢lanove protivnickog
tima, Clanovi komisijie su oba
fima proglasili za polbednike.

Na sledecoj radionici bice
viSe komentara o pojedina-
¢nim aspektima  prezento-
vanjainagj¢escim problemima
na terenu i putevima i primeri-
mMa za njihovo resavanje.

&a,asvaki predavad —po pet S g
minuta za svoj deo price iz A praze

Kapiten Snezang Miadenovi¢ planira ,
Promo’dlbdmom

5a1.5vojim in®mYavni hastup

Promo-album je uraden na veoma kvalitetnom papiru, sa
plastifikacijama izmedu, i u vidu stonog kalendara ili tzv.
flip-Carta, sto omoguéava saradniku da ga drzi na nekoj
ravnoj povrsini ili na jednoj ruci, dok drugom polako lista
sadrzaj. Za osobu koja prati pricu sa jedne strane albu-
ma nalaze se najvaznije vizuelne i pisane informacije, a

sa druge strane - tekst o kompaniji, proizvodima i sitemu
koji je namenjen saradniku kao podsetnik za prezentaci-
ju. Revita promo album dostupan je saradnicima u svim
distributivnim centrima u Srbiji po ceni od 300 dinara.




»Privalcom“ Bosna i Hercegovina

MOJ SPONZOR NIKAD

NE ODUSTAJE

Esma Sulejmanagié, nova cetvorka iz Cazina

M LM sistem REVITA Plus u Bosni
i Hercegovini bogatiji je za jos
jednu poziciju Cetiri - saradnicu iz
Cazina, Esmu Sulejmanagi¢. Svoj
ulazak u novu poziciju Esma je
promovisala u lijepo uredenom
motelu u Cazinu u prisustvu pre-
ko 20 saradnika i visokih sponzo-
raDulei Asima Kapica. Da uvelic¢a
proslavu, na promociju je dosao
i llija Priji¢, direktor Privalcom-a,
Altamedov fransizni partner za
BiH.

Svaki ulazak u novu poziciju
gospodu Esmu obraduje i pod-
stakne da ide dalje, a svaki odla-
zak na seminar donese joj novo
znanje i lijepo druzenje. lako nije
privela studije ekonomije kraju,
vec¢ se posvetila porodici, to joj
nije umanjilo sposobnost da pre-
pozna saradnika koji je Zeli kopi-
rati i uciti od nje. Najvise voli one
koji nikad nisu ¢uli za MLM sistem
REVITA Plus. Njima preporucuje
da odmah potpisu pristupnicu,
troSe proizvode Revita i krenu sa
radom u, kako kaze, najboljem
MLM —u na svijetu.

Ovom prilikom, za Info, Esma
Sulejmanagi¢ podjelila je svoje
iskustvo sa Revitom i razloge za
rad u Sistemu:

Revita je bila potrebna
mom sinu

“U MLM sistemu REVITA Plus
sam od decembra 2003. go-
dine u vrijeme kada nam je Re-
vita svima trebala. Bas tada moj
stariji sin lijecio se od posljedica
saobracajnog udesa koji se desio
u septembru 2000. godine. Imao
je amneziju, a lijeva strana tijela
je bila paralizirana. Bio je veoma
agresivan, a klasi¢na medicina
mu nije mnogo pomogla. Ovo
kazem jer su vrhunski specijalisti,
neurokirurzi, fizijatri, psihijatri,
pa ¢ak i alternativni lijecnici gov-
orili da ¢e moj sin ostati u takvom
stanju cijelog Zivota”.

Kao majka, naravno, Esma
nije odustajala niti pomisljala
da ¢e buducnost njenog sina
biti takva. Sasvim slucajno srela
je svoju prijateljicu Pulu Kapi¢,
koja joj je preporucila Revitu i

Nova trojka iz Mostara

GORJANINA VRATA OTVORENA SU SVIMA

Gorjana Bevanda, saradnica iz Mo-
stara u Bosni i Hercegovini, bila je
vise nego iznenadena kada joj je
njen sponzor DZenana Grebovic
saopstila da je u martu usla u
poziciju tri.

»Suze radosnice bile su njena
prva reakcija kada sam joj javila
da je usla u poziciju tri*, rekla nam
je Dzenana, aktivna saradnica
na poziciji ¢etiri, iz strukture
DPule Kapi¢, visokog sponzora na

fa ¢
v

poziciji sedam.

Pozitivna energija, upornost i
ljubav su atributi koje sponzori i
saradnici pripisuju Gorjani, koja
vec¢ 15 godina boluje od Multipleks
skleroze. Lekari su joj predvidali
invalidska kolica, ali prema vlastitim
re¢ima, zahvaljujuci Reviti, srecom
se predvidanja nisu ispunila.

»Revitu sam pocela piti prije osam
godina nakon $to sam odslusala
predavanja pokojnog doktora Pa-

ma Sulejmanagic:
ova pozicija je podsticaj

koju je pocela davati svom sinu
i cijeloj porodici. Prvo se regis-
trovala da bi njena porodica pila
Revitu jeftinije, a kasnije je, kako
se sin oporavljao sve vise i brze,
i ona napredovala iz poziciju u
poziciju. Zbog privatnih razloga
u jednom momentu prestala je
raditi sa saradnicima, ali su, kako
kaze ,vrijedne pcelice”- gospode
DzZzemila Harba$, na poziciji tri,
Selima Duric na poziciji dva i os-
tali, nastavile sa svojim radom i
pomogle joj da dode do pozicije
Cetiri.

Koliko je u radu sa Revitom bi-
tan dobar sponzor, Esma dodaje:
“Na moju srecu imala sam, a i
sada imam dobrog sponzora -
gospodu Pulu Kapi¢ koja nikada
ne odustaje. Ja sam je kopirala
u mnogo ¢emu. Jesam malo
skrenula s puta, ali nikad nije
kasno da se nastavi dalje, Sto sam
i ucinila!

ni¢a koji mi je znao reci: 'Popijte tri
dozezeljeza (RevitaFe),aakoVamne
bude bolje, ja ¢u Vam platiti!” Od
kako mi se Zeljezo popravilo, krenula
sam da Zivim i radim sa Revitom.
Ona mi daje raspolozenje i snagu. Ne
moze me izlijediti, ali, ona je uvijek
tu i svakodnevno je pijem. Ja nisam
apsolutno pokretna, ali mogu da
se kre¢em i da predem cak i po 400
metara!, kaze za Revitu Info Gor-
jana.



i1 znak:

‘Vidi Gorjane sto fino hoda i izgle-
da!

Na pitanje kako radi, drzi prezent-
acije i preporucuje Revitu, Gorjana
sa osmehom dodaje: ,U Mostaru

rjana Bevanda

me odavno poznaju i znaju da sam
se zbog bolesti otezano kretala
i da su mi ruke bile ukoc¢ene. Vje-
ruju mi i vide kako Revita na mene
utice i da je u mom Zivotu ucinila
preokret. Znaju da kazu: ‘Vidi Gor-

jane 3to fino hoda i izgleda’ To je
sasvim dovoljno. Ljudi znaju da su
moja vrata za svakog otvorenaida
im Revitu preporu¢ujem od srca
jer pomaze meni. To nije prodaja
zbog prodaje, jer, bitno je da se oni
sami uvjere u ono 5to ja ve¢ znam,
a to je da su uz Revitu sigurni!”

Da li je Gorjana vjerovala Reviti
ili Revita njoj, kako sama kaZe jo$
uvek nije sigurna, ali je prema
vlastitim rec¢ima sigurna da je u
Reviti nasla prijatelja koji joj daje
lepotu Zivota i sigurnost. Oni koji
je poznaju mogu da dodaju jos i to
da se njen optimizam i ljubav pre-
ma Reviti viSestruko umnozaval!

REVITA U BiH OSVOJILA ZLATNU PLAKETU

ZA KVALITET

U Sarajevu je 24. marta, u Zlatnom salonu Biznis Avaz centra-Radon Plaza, prestizni bosanski magazin

.....

ternativna medicina. U kategoriji zdravih preparata Revita je osvojila prestizno priznanje - ZLATNU

PLAKETU za kvalitet

Sarajevski tim Revitasa sa promo-
tivnog Standa Zetra: Vesna, Ajsa,
Medhija, Selma, Smaila zajedno
su sa svojom sponzoricom Bah-
rijom Basi¢, jos jednom pokazale
da se timskim radom, zalaganjem
i Sirenjem pozitivne price o Reviti
uvijek moze vise i bolje.

Znacaj ovog priznanja, po rije-
¢ima Bahrije Basi¢, je u tome $to
su ovu nagradu izglasali ¢itaoci tj.
potro3aci Revite, slanjem kupona
postom i telefonskim glasanjem.
Zbirom glasova odabrana je RE-
VITA. Zadovoljstvo je bilo saznati
da glasovi nisu stizali samo iz BiH,
nego i iz inostranstva, posebno iz
Danske i Njemacke.

Svec¢anom ¢inu dodjele plake-
te prisustvovao je Andrej Priji¢,
izvrdni director marketinga u Pri-
valcom-u kojem je urucena pla-
keta.

Po zavrsetku manfestacije re-
dakcija magazina je za prisutne
priredila svecani koktel i zakusku
sa $vedskim stolom.

“Na$ naredni cilj je osvoijiti pla-
ketu za humanost koja nosi na-
ziv ‘Crveno srce’. Ovom prilikom

IZlatng plakéta za kvalitet Re“rile: Al-;drej Prijic
1 sarajevski tim Revitasa'sa Zetre

zelimo se zahvaliti firmi “Altamed”
iz Beograda, na kontinuiranom
odrzavanju visoke kvalitete jed-
instvenih Revita proizvoda i na
svim dosadasnjim certifikatima
koje sa ponosom predstavljamo
potrosacima Revite.

Firmi “Privalcom” iz Banja Luke

L
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zahvaljujemo na nesebi¢noj podr-
Sci i razumijevanju pri savladava-
nju razlicitih poteskoca u radu.
Revitase zelimo da ohrabrimo
i poru¢imo im da kada su ovakve
firme, brend i vrhunski proizvod u
pitanju, nije tesko zlato osvojiti!”

fra
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Opravdao nadimak “Ali Ferari”: Alji Saljihi,
Kata Nikolovska i Goran Saveski (s desna)

“Reten” Makedonija

NOVA TROJKA U MAKEDONIJI

Alji Saljihi, saradnik iz Tetova u Make-
doniji, koji je za nepuna tri meseca usao
u poziciju dva, u martu je proslavio ula-
zak u poziciju - tri. Samim tim opravdao
je nadimak Ali Ferarri, kako su ga zbog
brzine osvajanja novih pozicija nazvali
njegovi saradnici.

U hotelu “Lirak”u Tetovu, 18. martq,
okupilo se preko 80 saradnika i gostiju
iz Tetova, Skoplja, Kumanova, Struge,
Mavrova, Mavrovi Anovi, Preljubista, Br-
venice, PreSeva, Vinice, Krive Palanke i
Tirane, koji su dosli da zajedno sa Alji Salji-
hijem proslave uspeh. Slavlje su uvelicali
i predstavnici “Retena”, fransiznog par-
thera Altameda u Makedoniji, Vasil i
Dimitar Markov.

Po reC¢ima Gorana Saveskog, nje-
govog licnog spnzora, Alji je pomerio
granice moguceg i nemoguceg u MLM
sistemu REVITA Plus u Makedoniji: "Ovo
je najbrzi ulazak u poziciju tri u Make-
doniji. ProSlo je ta¢no godinu dana od
kada je potpisao pristupnicu. Da bi
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OVO priznanje bilo jo§ slade, osvojio je i
nagradu NAJ SPONZOR u Makedonijil”, re-
kao je za Info Goran Saveski,s ponsor iz
Tetova na poziciji Cetiri.

Nakon §to mu je uru¢ena redovna na-
grada za ulazak u poziciju tri, Alji Saljini
zahvalio se svim prisutnima na podrsci
reCima da se Covekovo bogatstvo meri
brojem prijatelja, sa kojima je moguce
ostvariti zacrtane ciljeve.

Uz ples i zivu muziku, vesela atmosfera
upotpunjena je iznenadenjem veceri
- atraktivnim trousnim plesac¢icama koje
su svojim Sou programom odusevile prisut-
ne. Po njihovim rec¢ima, slavljenik je bio i
pomalo zbunjen specijalnom tackom koju
su plesacice specijalno za njega izvele.

Veselje i igra zasladeni su predivno
ukraSsenom REVITA tortom, kojom je Alji
Saljihi u znak zahvalnosti pocastio sve
prisutne. Kao §to to obi¢no biva na Revi-
ta druzenjima, ni ovo veselje nije moglo
da se zavrsi pre ranih jutarnjin sati.



Sta je Revita, kome je namenjenai
zasto je jedinstvena i nezamenljiva?

Q/&a u paleti REVITA proizvo-
da na bazi mati¢cnog mleca je
REVITA Orange, napitak prijatnog
ukusa sa prirodnom aromom po-
morandze i dodatkom vitamina C,
zasladen konzumnim belim Sece-
rom. Posebno se preporucuje deci
i sportistima, rekonvalescentimaii
osobama izlozenim vecim fizickim
i intelektualnim naporima.
Altamedovi stru¢njaci mislili sui o
onima koji iz bilo kojih razloga ne
mogui ili ne Zele da koriste proizvo-
de koji sadrze Secer. Njima je na-
menjena REVITA Diet, istog ukusa
kao i REVITA Standard, samo $to
kao zasladivac sadrzi aspartam.
Preporucuje se dijabeticarima, pre
svega, zbog sposobnosti mati¢nog
mleca da regenerise ostecene ce-
lije pankreasa Sto dovodi do pada
nivoa Secera u krvi. U ovakve efek-
te, na licnom primeru, vec su se
uverili brojni korisnici REVITA Diet.
Osim dijabeti¢arima, REVITA Diet
preporucuje se i svima koji, bilo
iz estetskih bilo iz nekih drugih
razloga, koriste niskokalori¢ne
proizvode.

Zbog ishrane sve siromasnije
gvozdem veliki problem savre-
menog ¢oveka predstavljaju ane-
mije. Potrebe organizma za ovom
supstancom postaju sve vece, a
posebno se povecavaju u periodu
intenzivnog rasta, trudnoci, nakon
porodaja, u vreme menstrualnog
ciklusa i kod nedovoljne apsor-
pcije koju prouzrokuje nedostatak
zeludacne kiseline. Koristeci do-
bre osobine mle¢a i dvovalentno
helatno gvozde, Altamed je pro-

Preduzece Altamed, sa timom svojih stru¢njaka, pripremilo
je recepturu REVITE, proizvoda jedinstvenog u svetu, koji,
zahvaljujuci liofilizovanom mati¢nom mlecu zasluzuje

posebnu paznju. Trenutno se u paleti ovog proizvoda
nalaze REVITA Orange, REVITA Diet, REVITA Fe, REVITA Oriblete

i REVITA Kapsula Diet Apple.

izveo REVITU Fe kao standardni
dodatak svakodnevnoj ishrani za
prevenciju anemije. Za razliku od
klasi¢nih preparata gvozda, koji
izazivaju mucninu i druge neze-
ljene efekte, u koris¢enju REVITE
Fe, zahvaljuju¢i maticnom mlecu
i osobini helatnog gvozda da se
dobro resorbuje, nema takvih
efekata. Dosadasnja iskustva su
pokazala da su kod svih korisnika
REVITE Fe postignuti odli¢ni rezul-
tati u suzbijanju nedostatka gvoz-
da i otklanjanju opste slabosti or-
ganizma. Osim izuzetnog dejstva,
REVITA Fe je i prijatan napitak sa
ukusom Sumskog voca.

Mati¢ni mle¢, izmedu ostalog,
ima svojstva da otklanja posle-
dice stresa, ubrzava proces de-
toksikacije organizma, povecava
koncentraciju, otklanja umor. RE-
VITA Oriblete, pakovane u blisteru
po 12 komada, pravi su proizvod
za zaposlenog coveka. Po kolicini
mati¢nog mleca koju sadrzi, jed-
na oribleta zamenjuje 1,5 ¢asu
napitka REVITA Standard ili Diet.
Posebno se preporucuju osobama
izlozenim velikim fizickim i inte-
lektualnim naporima, poslovnim
ljudima, osobama koje ¢esto pu-
tuju, a pogodne su i za osobe koje
iz bilo kojih razloga ne smeju da

konzumiraju vecu koli¢inu te¢no -
sti. Jedna oribleta pod jezik i za
nekoliko minuta se dobija energi-
ja, relaksacija i smirenost.
Najnoviji proizvod je REVITA Kap -
sula Diet Apple , namenjen sva-
kodnevnoj upotrebi svih korisnika
REVITA proizvoda ali i dijabeticari-
ma i osobama na redukcionim di-
jetama. REVITA kapsula ima spe-
cifi¢cnu prakti¢nu ambalazu, patent
Altameda, potpuno odvojenu i od
boce i od spoljne okoline, $to obez-
beduje njeno dugotrajno ¢uvanje.
Prednost ovog resenja je i u tome
sto se lako, postavljanjem kapsu-
le na flasicu vode, jednostavnim
pritiskom na klip, dobija napitak
spreman za primenu koji se moze
i visestruko koristiti i ¢uvati, bez
kontakta sa vazduhom. Ima aro-
mu jabuke koja moze da zadovolji
i najrafiniranije ukuse. Zbog prak-
ticnog pakovanja, posebno je po-
godna za putovanja, izlete, dacke
torbe, odnosno u svim situacijama
u kuci i van kuce kada je potrebno
osvezenje.

Proizvodima REVITA nije potrebno
mnogo vremena da bi se osetilo
njihovo blagotvorno dejstvo. Oni
koji su probali REVITU postali su
redovni potrosaci i jos viSe od toga
— oni svojim prijateljima i rodaci-
ma preporucuju REVITU opisujuci

efekte koje su osetili.




,Beemont” u Crnoj Gori dobio prvu sedmicu

DRAGANA STOJANOVIC USLA U POZICIJU SEDAM

Naplatil )
apratnia sCoaki bod!

Drogono Stojanovi¢ iz
Podgorice u Crnoj Gori, usla
je u poziciju sedam, a ,Bee-
mont", Altamedov fransizni
partner za Crnu Goru, dobio
je prvu sedmicu u sistemu
MLM REVITA Plus. Na Cestitke i
pitanja kako se oseca i kako
je dosla do ove pozicije Dra-
gana Stojanovi¢ odgovara:

.Pozicija sedam je destinacija
gdje jednom stignete, a pravi
uspjeh je u sloznoj porodici i
ponosu koji osie¢am kao ma-
jka dva jaoko dobra momka
Stefana i Nikole. Bez njihove
pomodci i podréke nikad ne bi
uspjela. Oni su zaista junacki
ispratili moju MLM karijeru.
Uspjeh je imati ovoliko poz-

nanika medu kojima su i mo-
ji prijatelji. To je USPJEH.

Ve¢ sedam godina Zivim
od minulog rada u Reviti §to,
u prevodu, znaci - mogu la-
godno da zivim od provizije.
U MLM sistem REVITA Plus us-
la sam sa velikim znanjem o
MLM-u u momentu kad nije-
sam imala nikakvog izgleda
da nadem neki posao. Sa
dva mala djeteta, suprug i
ja bez posla, podstanari,
bez para, bez izgleda da ista
promjenim, vrjedna, zeljna
rada, puna energije - sje-
dila samukuci i Citala no-
vine sa oglasima. Revita je
dosla sasvim iznenada i to je
u mom zivotu bio presudan

Prepoznala sebe u Reviti : Dragana STOJANOWCE ™
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momenat. Savjet - vodite
raCuna da ljudima ponudi-
te Revitu u pravom momen-
tu. SluSajte ljude §ta vam
pricaju jer, ako ih slusate
znacete Sta oni zele. A sa
Revitom im mozete pruziti
sve §to im treba:

ako su bolesni — zdravlje,

ako nemaju para — zaraduy,

ako se zele druziti - prezen-
facije, nova poznanstva, ako
Zele putovanja, dobar pro-
vod - seminare...

Ljudi su zahvalni ako vodite
racuna o njima, zato, budite
zainteresovani za njinh.

Moj slijedeci savjet - prvo
naucite kako, naravno od
SVOg sponzora, i ne odugo-




Cestitke i Zelje da dobije jos
MNOQgOo priznanja, 16. marta
uputilo je slavljenici preko 100
prisutnih  na  nesvakidasnjoj
prezentaciji Revite organizo-
vanoj povodom Draganinog
ulaska u poziciju sedam. U
restoranu ,Ribnica® u Podgori-
ci okupili su se 16. marta nje-
ni kljucni saradnici, prijatelji i
porodica, a dr. Vilotijevic
odrzao je svecanu i efektnu
prezentaciju,u Cast prve sed-
mice u Crmnoj Gori.

Da Cestita uspeh, iz Beogra-
da je dosla Vesna Kovacevic,
pomocnik generalnog direk-
tora za MLM i u ime rukovod-
stva Altameda urucila po-
kione i pozelela slavijeni-
Ci da do naredne porzicije
dode jo$§ brzim tempom. U
ime firme ,Beemont” i direk-
torke Sonje Mijanovi¢, koja iz
opravdanin razloga nije bila
prisutna, Dragani je Cestitao i
urucio prelepu korpu cveca
Miladin Vracar, zaposlen u
podgorickom centru.

Dragana se zahvalila svim
prisutnima na Cestitkama,

viacite ulazak u poziciju tri.
Ako u nju stizete godinu, dve,
umoricete se i odustati bas
u momentu kad dodete do
para. Mogu se pohvaliti da
mi nikad nijedan saradnik
nije usao u poziciju i da sam
svaki bod naplatila. Imam
pet grana koje prave po 20
odsto produkcije. Savjet - ne-
mojte raditi samo na jednoj
grani, progutace vas s cipe-
lama. Pravite veliku Sirinu, @
ujedno pomazite saradnici-
ma i gradite dubinu. Napla-
fite svaki bod, jer bodovi su
tu da se naplacuju. Savjet
- pronadite ljude koji znaju
MLM i pomozite im da sebe
prepoznaju u Reviti.

Peta grana na kojoj stoji
Moja mreza je moj stariji sin
Stefan koji ima dvadeset go-
dina i ngjmlada je petica u
MLM sistemu REVITA Plus. Moji
sinovi rastu sa ovim MLM-om
i mMnogo mi znaci §to i oni u
njemu uzivaju. Ponosna sam
na svoje sinove kao i na sve
moje saradnike. Savjet - na
vieme uvedite svoju djecu
U pOsao.

Poenta cijele price je: uklju-
Cite ljude, dovedite ih do za-
rade i tek onda ih mozete
ostaviti da samostalno rade.

Trelba da vam bude prioritet
da naucite saradnike kako da

rade i da oni zaraduju novac,
a ne kako da oni rade a da
vi zaradujete - to je krivi put
na kome cCete zaraditi malo
para i nece poftrgjati. A nas
cilj je da trajemo!

Imala sam s kim da se takmicim”

angazmanu i podrsci. Zah-
valila se i svom sponzory,
a svoje sinove, Stefana i Ni-
kolu kao najvec¢u podrsku u
radu, pozvala da stanu uz nju
i slavlienicku tortu. Zatim je
pozvala i sve svoje saradnike
od pete pozicije nanize i spon-
zore iz drugih struktura da im
se pridruze. Pored svojih klju-
¢nih sponzora Branke i Dusa-
na Ivanovica iz NikSica, Slo-
vojke Jovovié, Bozane Cet-
kovi¢ i Ljubice Novakovi¢ iz
Podgorice, Drgana je istakla
SVOju prvu saradnicu Branku
Vukcevi¢ koja ima 73 godine
ina koju je, kao i na sve svoje
saradnike, veoma ponosna.
.Kad ovo radite s ovoliko
dobrih i kvalitetnih ljudi, vje-
rujte da nije tesko. A posto
u sebi imam puno takmicar-
skog duha, sve ovo ne bi im-
alo smisla da nisam imala s
kim da se takmicim?®, rekla je
Dragana i pozvala sve prisut-
ne da se posluze vecerom
i provesele uz muziku koja je
te vecCer sveCanoj atmosferi
dala posebnu boju.
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» Revita Orqnge Oriblete

i""'PROTIV AKUTING
HRONICNOG UMORA

Sta znadi biti umoran? Koja je razlika izmedu kratkotrajnog oseéaja tzv. ,,zamora materijala“
i sindroma hronicnog umora - dijagnoze koju danas ima skoro trecina ljudi u svetu? I kako
najbrze mozZemo napuniti svoje ,baterije“? Odgovor daju pcele i Revita.

Do bi napravila kilogram
meda, pcela mora da obide
oko milion cvetova — za jedan
dan. Ali, da bi obezbedila op-
stanak pcelinjeg drustva, ma-
tica mora da uloZzi mnogo,
Mnogo Vise energije. Zato se
ona iskljuCivo napaja sa jednog
jedinog energetskog izvora iz
prirode - svakih nekoliko minuta
Loopije” po nekoliko miligrama
mati¢nog mileca, koliko joj, u
jednoj porciji, .servira pcela
dadilja!* Zato nije bilo te$ko
osmisliti koliko bi to maticnog
mileca frebalo da se nade u
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jednoj ¢asi Revite — nesto malo
viSe od par miligrama.

Brz priliv energije

Postoje momenti u danu
kada ,zamor materijala® naseg
organizmna dostize maksimum
—to, najc¢esce, biva oko podne
i predvece. Za ove momente
je i osmislienja oribleta sa ma-
fi¢nim mlec¢om, koja ima jedan
i po puta vise maticnog mleca
nego c¢asa Revite. Dakle, Revi-
ta Orange Oribleta je prirodan
odgovor na nagli ose¢aj um-

ora i pada energije koji moze
pogoditi svakog coveka u toku
dana, ali i na novu posast XXI-
og veka: sindrom hroni¢nog
umora.

Nacin zivota modernog
c¢oveka u razvijenim zemlja-
ma doveo je do situacije da,
uprkos obilja hrane oko njega,
ona nije vise dovoljan izvor en-
ergije, ni zbog svog kvalitetq,
a ni zbog hroni¢nog stresa u
okruzenju koji, prosto, isisava
energiju iz Coveka, poput cme
rupe. Pa ¢ak i kad pojede do-
bar obrok, potfrebno je oko sat



vremena da energiju iz njega
prime svi organi kojima je ona
neophodna. Ovde na scenu
stupaju oriblete sa mati¢nim
mlec¢om - kraljevskom hranom
matice, upakovanom u mali
obrok, laksi od jednog grama,
ali energetski veoma boga-
tom. Ako se oribleta stavi ispod
jezika, mlecCu je potrebno oko
15-30 minuta da se nade u
krvotoku i da pocne korekciju
metabolizma i preraspodelu
raspolozive energije, tako da

Revita oriblete dozivija-
vamo kao veoma prijatne i
ukusne bombonice, za sta
je zasluzna prirodna aroma
narandze u njima. Oriblete
su zasladene Sec¢erom, a
kao boju imaju beta-karotin,
jo$ jednu prirodnu supstancu
koja je zdrava i lekovita i stiti
organizam od bolesti i pre-
ranog starenja. Posebno su
pogodne za ljude koji cesto
borave na sastancima u za-
tvorenim i zagusljivim pro-
storijamaili putuju pa im nije
zgodno da Revitu rastvaraju
u vodi, zatim studentima,
sportistima, ljudima koji
imaju Ceste prehlade uha,
grla i nosa i onima koji
imaju probleme sa upala-
ma desni i parodontozom.

Za prilike kada se oseti po-
mracenje sveti, glavobolja
ili malaksalost usled pada
Secera u krvi i kompletnog
enegetskog tonusa najbo-
lie je posisatidve oriblete,
u razmaku od deset minuta.

osoba virlo brzo oseca priliv
snage, volie, mentalnu svezinu
i polet u misi¢ima.

Vise mlec¢a - manje
zamaranja

Kada se situacija sa svakod-
nevnim naglim padovima to-
nusqQ, volie i snage ponavija iz
dana u dan, ¢ovek ulazi u drugu
zonu energetskog bilansa koja
se danas definise kao sindrom
hroni€¢nog umora i na ivici je da

bude proglasena bole$¢u razvi-
jenog, modemog sveta kaji Zivi
,300 na sat", Rezultat je hronicni
umor. Lek iz prirode daje najneu-
mornije bi¢e, pcela, maticni
miec.

Bez obzira na to u kakvom je
energetskom deficitu Covek,
par meseci redovnog koris¢e-
nja Revita proizvoda, pre sve-
ga, Revita oribleta, vratice mu
snagu i volju, uz vise obroka u to-
ku dana sastavljenih od ribe,
mahunarki, Zitarica, voca, povréa.

KAKO MLEC POMAZE SVIM CELIJAMA?

Nova saznanja o sastavu matiénog mlec¢a govore o razlozima njegove
bioloske aktivnosti samo u prvih 48 sati po vadenju iz kosnice. Svet-
losnu energiju — energiju Sunca koju su akumulirale biljke u procesu
fotosinteze, vredne pcele su preuzele od biljaka u vidu svoje osnovne
hrane, nektara i polena, a onda je konvertovale i pohranile u svoje
proizvode, u obliku hemijskih veza u bioloski aktivnhim jedinjenjima koje
zovemo biostimulatorima. Posto je matiéni mle¢ - maj¢ino mleko za
pcele - hrana koja mora obezbediti sve neophodne hranljive i zastitne
materije za nastanak, rast i razvoj buduéeg ¢lana kosnice, on je na-
jkompleksniji i po svom biohemijskom sastavu i hajbogatiji svetlosnom
energijom, vezanom u jedinjenjima bogatih energijom.

Ta njegova vitalnost se i prenosi, putem molekula vode, na sve celije
¢ovekovog organizma, podize biofrekvencu organizma i tako podstice
ogromnu mo¢ samoisceljenja koju organizam poseduje od rodenja,
pa do kraja zZivota. Zato koli¢ine mleca koje su potrebne ¢oveku i jesu
tako male i mere se miligramima, kako su to jasno argumentovali ruski
akademici jo§ sedamdesetih godina proslog veka.

Zbog toga je paleta njegovih bioloskih efekata u organizmu tako
Siroka: detoksikacija, bioregeneracija, bolja odbrana od virusa i bak-
terija, zastita tkiva od oksidativhog stresa i gena od mutacija izazvanih
ostec¢enjem. Sve su to prirodne moéi samog organizma koje matiéni

mle¢ samo podstice. _ D .
Bjanka Matic, dipl. biolog



pcelinji proizvod.

Prvi koraci u MLM-u

KAKO USPESNO
PREDSTAVITI POSAO UMLM-U?

Otpor prema promena-
ma i novinama je priro-
dan i postoji u svakom
coveku, u manjoj ili vecoj
meri. Povezan je, pre sve-
ga, sa strahom od nep-
oznatog. U ono §to nam je
poznato, a ne svida nam
se, bar smo sigurni - od
novog ne znamo Sta da
ocCekujemo i koliki rizik nosi
po nas, skloni smo da un-
apred trazimo neke, ka-
kve-takve garancije —ako
ne da ¢emo uspeti, onda
bar da nec¢emo doziveti
debakl i veliki gubitak.
Da bi se ovaj prirodni
strah smanjio i uklonio,
potrebno je u potpuno-
sti upoznati osobu sa
nacinom funkcionisanja
mreznog marketinga i nje-
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govim prednostima u odno-
su na klasicni vid prodaje i
marketinga.

Dakle,iakouzrok otporai
odbijanjaleziu Coveku pre-
ko puta nas - reSenje za
njegovo prevazilazenje
krije se iskljuCivo u nama.
Na nasem podneblju pos-
toje brojne zloupotrebe
sistema mreznog marke-
tinga koje proisticu, izme-
du ostalog, od pogresnih
prvih koraka, nedovoljne
obucenostii nepostova-
nja pravila koja su odav-
no otkrivena u ovom pos-
lu, pa nije potrebno da
wponovo otkrivamo toplu
vodu*“.

Dakle, pod pretpostav-
kom da smo dobro pred-
stavili proizvod i naveli

ljude da ga redovno ko-
riste, preostaje nam da to
isto uradimo i sa poslom.
Drugim reCima, da i pos-
ao predstavimo tako da
ljude zaintrigiramo i na-
vedemo da pozele da se
njime bave.

A to u startu znaci da
moramo da ih ubedimo
da nemaiju sta da izgube,
jer u ovom poslu ulagan-
ja su skoro zanemarljiva
u odnosu na ona koja su
potrebna za otvaranje
sopstvene firme.

Postovanje pravila i
principa MLM-a

Drugo, treba da razuve-
rimo ljude da je bavljenje
mreznim marketingom




tesko, komplikovano i na-
pornoidazahteva agresi-
van nastup i dosadivanje
ljudima tj. licnost prodav-
ca koji nogom zaustav-
lja zatvaranje vrata od
strane svog potencijal-
nog kupca. A to mozemo
samo ako ga mi ne do-
zivljavamo tako i ako smo
ispostovali njegova pravi-
la koja nam maksimalno
olakSavaju rad, predstav-
ljaju izazov, a ne prob-
lem.

Principi mreznog mar-
ketinga omogucavaju
veliku samostalnost, kre-
ativnost, slobodu u poslu,
biranje saradnika, flek-
sibilno radno vreme,
iskoris¢enje svih svojih
potencijala i stalno usa-
vrSavanje.

Ako smo mi to shvati-
lii tako radimo - dozivlja-
vamo ovaj posao kao svoj
nacin zivota - onda ftre-
ba samo jo§ malo da se
potrudimo da taj dozivljgj
prenesemo i na druge.
Ne moramo da ih teramo
da se bave novim poslom
nego da ih pozovemo
da rade sa nama, da sa
nama stvore jedan zanim-
ljiv, kreativan i vigran fim
koji onda posao nece sh-
vatati kao kopanje rud-
nika, nego kao priviacnu
aktivnost, sa mnogo kva-
litethe komunikacije u
kojoj se moze i uzivati i
zaraditi. A kad u necemu
uzZivamo, nec¢emo za fo
odvojiti samo par sati
dnevno ili nedeljno, nego

mnogo vise od toga.

Obuka buduéih sara-
dnika da pravilno rade

Ovu izuzetnu poslovnu mo-
gucnost treba predsta-
vitina jednostavan nacin
i staviti do znanja ljudi-
ma da je sve $to mi radi-
mo — ponovljivo i moguce
i za njih. Takode, sve vre-
me, ne samo u pocetku,
moramo davati liéni pri-
mer svojim saradnicima,
jer oni to od nas oCekuju,
sto svesno, Sto podsve-
sno. Neophodno je poz-
navati i statistiku ovog
posla koja nas sprecava
da se razoZaramo pr-
vim neuspesima i odbija-
njima, a ona glasi: od
100 obavestenih ljudi,
oko 80 posto verovat-
no nece biti zaintere-
sovano ni za proizvode,

ni za posao. Preostalih 20
posto Cekoristitiproizvode
i neCe poceti sa preporu-
kom dok sami ne iskuse
efekteinauce najosnovni-
je o proizvodima. Ali, ako
smo njima adekvatno i
priviacno predstavili pos-
lovnhu ponudu, nekoliko
njin ¢e, kad stekne znanje
O proizvodima i sigurn-
ost, biti zainteresovano |
da se bavi poslom. To su
nasi buduci saradnici i
njin treba da obucimo
da ga pravilno rade. U
tome nam pomazu nasi
vi§i sponzori i kompanija
koja je vlasnik proizvoda
i poslovhe ponude. Ako
u startu dobro obucimo
i osamostalimo tih neko-
liko saradnika, stvorilismo
cvrst i trajan temel] na-
Seg marketinSkog predu-
ze¢a i idemo dalje, na isti
nacin.
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,OPET IMAM HILJADU ZELJA!“

Radojka Petrovi¢, Cuprija, Srbija
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Do 40. godine zivota, bila
sam zdrava osoba. Sve do
jednog jutra, kada sam
kao i svaki dan stigla na
posao — osetila sam ledene
graske znoja po ditavom
telu. Misleci da je to nesto
trenutno, primetila sam iz-
nenadeni pogled osobe koja
je sedela preko puta mene.
,lebi je tesko, idem da ti
donesem vode”, rekla je,
a ja sam pruzila ruke pre-
ma drugoj osobi koja je
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stajala na vratima.

Bilo mi je vrlo loSe, a na-
kon samo par trenutaka,
vrlo lepo. Ovo Sto ¢u sada
da kazem, zvuci neverova-
tno, ali jasno pamtim da
sam bukvalno krenula ,da
izletim” sa ispruZenom ru-
kom, iz nekog, ne mnogo
Sirokog vertikalnog mrac-
nog tunela. Moj doZivljaj tog
trenutka i danas je vrlo stva-
ran. Tog momenta, kada
sam ugledala jaku svetlost
na kraju tunela i sa jednim
delom ruke van njega, opet
sam se nasla u prostoriji
okruZena osobljem. Nisam
znala gde se nalazim i mi-
slilasam dasanjam. Od tada,
Zivot za mene postaje pravo
muéenje i jedino Sto sam
zelela je da budem stalno u
mraku. ,Sto me vratiste!”,
ponavljala sam cesto, jer
sam imala osedaj da mi vise
nije mesto na ovom svetu.
Bez snage u rukama i telu,
nisam mogla ni porodi¢ni
rucak da spremim. Dosta
sam oslabila. Osecaj da me
nesto jede i unistava, bio je
intenzivan.

Smestena sam u bolnicu
i obavljena su ispitivanja.
Rezultati su pokazali da
je jedan bubreg atrofirao,
da imam cistu na jetri i da
je doslo do ,preklapanja”
gornjeg i donjeg krvnog
pritiska. Dobila sam tera-
piju, mnogo lekova, od
kojih mi nije bilo mnogo
bolje. Nisam radila godinu
ipo dana, a Zivot kojim sam
zivela nije bio Zivot — sve do

marta meseca, pre tacno je-
danaest godina.

Na insistiranje moje kume,
odslusala sam predavanje
o maticnom mlecu i kupila
prvo pakovanje Revite od
200 grama. Ono je tri dana
stajalo neotvoreno na rad-
nom delu moje kuhinje. U
momentu sam donela odlu-
ku ,na svoju ruku” — presta-
la sam da uzimam lekove i
,krenula sa Revitom”.

Nakon prve case osetila
sam - da prija. Nakon sat
vremena, opet mije bilolose
i ja uzimam drugu casu na-
kon koje se osecam smire-
nije. Od tada, kad god bih
osetila da mi je teSko, uzela
bih Revitu — ¢aSu za ¢asom.
Razmak izmedu casa i
novih dnevnih doza Revi-
te vremenom je postajao sve
vedi, a ja, kao da sam se po-
lako ponovo radala. To je
nesto Sto re¢ima ne moZe
da se opiSe. Posle dva ipo
meseca, pitala sam se dali je
to Sto mi se desilo moguce
— vratila mi se snaga, Zelja
za zivotom i radom. Da-
nas, redovnim pregledima,
,drzim” bubrege i jetru su
pod kontrolom i oseéam se
kao da ponovo imam 30 go-
dina.

Kada sam popila prvu
casu Revite imala sam sa-
mo jednu Zelju, a danas ih
imam hiljadu. Hvala pceli
na maticnom mlecu, hvala
kompaniji Altamed $to nam
je omogucila da na ovakav
nacin koristimo mlec i Zi-
vimo zdravo i kvalitetno.
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Amela Veber-Buden, Mostar, Bosna i Hercegovina

Za Revitu sam &ula od Denane
Grebovi¢, mamine poznanice
koja nas je jedan dan posjetila.
Ispri¢ala nam je interesantne
detalje o Reviti i ostavila knji-
gu dr. Pani¢a o mati¢noj mlijeci.

Zainteresovala sam se i pro-
Citala je, a ono Sto sam tamo
saznala ..malo je re¢i da me je
odusevilo. Narudili smo prvu
“turu” Revite Standard - da pro-
bamo.

Prvo Sto sam primjetila je
nevjerovatan priliv energije koju
sam taman u tom periodu pocela
da gubim. Radila sam veoma
stresan posao (komercijalista
na terenu), koji mi je oduzimao
mnogo energije. Osjecala sam se
preporodeno.

S lako¢om sam odlazila na
posao, druzila sa ljudima, bavila
fizickim aktivnostima ...osjecala
sam se, bukvalno “hiperaktiv-
no”. Mislim da je to je osjecaj
koji Vas prati ¢itavo vrijeme

dok “trosite” Revitu.

Mojoj majci je svojevremeno
bila vidljivo rijetka kosa. Znali
smo se Saliti na njen racun da
nema “tri dlake na glavi” ...od
kako koristi Revitu, nedovoljno
je re¢i da joj je kosa ojacala - post-
ala je jaka, bujna i raste jako brzo.
Sve njene kolegice ne mogu se
nacuditi.

Jos jedan pozitivan ucinak Re-
vite, u koji sam se licno uvjerila je
kada neko u mojoj porodici dobi-
je temperaturu ili se prehladi. Ne
znam u kakvom da smo stanju,
dovoljno je da popijemo par casa
Revite i simptomi jednostavno
nestanu u roku od par sati.

Najbolji primjer za to je visoka
temperatura koju sam dobila u
trudnodi. Deset dana prije ter-
mina, naglo mi je temperatura
porasla na 39.5°C. Hitno sam od
strane ginekologa upucena na
infektivno odjeljenje posto je bila
sezona gripe. Ostavili su me da

I REVITE U NIZU

lezim u bolnici pod sumnjom da
imam HINT1 grip. Moja porodica
se uplasila za bebu i mene.

Paracetamol za sniZenje tem-
perature koji su mi davali povra-
tila bih, a nikakve terapije nisam
smjela zbog bebe piti. Citavu
no¢ sam pila Revitu Diet i niSta
drugo. Temperatura je trajala
samo tu no¢, ujutro se povukla i
nije se vie pojavila. Obzirom da
su doktori ocekivali velike komp-
likacije, bili su zateceni mojim br-
zim ozdravljenjem.

Sedam dana kasnije, rodilo se
moje malo ¢udo .. moj sin Sven.

Besane no¢i koje provode
majke sa bebama ne osjetim jer
i dalje trosim Revitu. Ako popi-
jem casu tik pred spavanje, ne
padaju mi tesko budenja svako
par sati jer, koliko god da spavam
osjecam se odmorno, kao da sam
spavala najmanje 10 sati. Sigurna
sam da je i to zahvaljujuc¢i ovom
¢udotvornom napitku.
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Dogada se u aprilu

NAJUSPESNIJI SARADNICI U
MARTU 2011. PO REGIONIMA:

JAVNE PREZENTACIJE
SRBIJA

05.04. 18h ZEMUN Dom vazduhoplovstva Bjanka Mati¢
11.04. 19h CUPRIJA UdruZenje penzionera G. Stojanovi¢ REGION SRBIJA: Ind. Poeni
~ — . i
ig-gj 122 /;;%KKS'NAC Dom ku”|u£f S Dlosde”c""_c, 1. STEVANOVIC VLADAN JAGODINA 23493
2 KUPLJE _Dom omladine : Miadenovig 2. KOZELJ TIJANA NOVI SAD 7580
14.04. 18h KRUSEVAC Hotel "Rubin” S. Mladenovi¢ 3. MILENKOVIC RADMILA LESKOVAC 2996
15.04. 18h SOKOBANJA Sala Sah kluba S. Mladenovi¢ ’
15.04. 18h ADA | mesna zajednica Bjanka Mati¢ -
18.04. _18h PIROT Sala biblioteke S. Miadenivié Sl ol L
19.04. 18h NIS Hotel “Park” Bjanka Mati¢ 1. STOJANOVIC NIKOLA PODGORICA 252
BAJINA . . L
28.04. 18h BASTA Sala komitieta Bjanka Mati¢
CRNA GORA
Sala restorana S
20.04. 19h PODGORICA “Ribnica” Dr Vilotijevi¢ NOVE POZICIJ E
REVITA KORACI Pozicija VI
VLANIKOLIN LJILJ ANA ADA
SRBIJA
18.04.  17h KRAGUJEVAC  Crvenikrst Pozicija Il
27.04. 17h NIS Hotel "Park”
DOKOVIC MIRJANA ZAJECAR
~ COSIC BOJAN SUBOTICA
REVITA DRUZENJA GRIMM ANNA LUGANO
JANKOVIC VINKO WIEN
KELEC NEBOJSA OBROVAC
SRBIJA PEPOLI LOREDANA PULA
14.04. 18h BECEJ Robna kuca
20.04. 19h PANCEVO Samostalni sindikat
21.04. 18h ZAJECAR 0% “Desanka Maksimovic” Poziciia I
DORDIEVA ZORICA KAVADARCI
CILLIS ERIKA CASSINASCO
REV|TA REL| DRAKULA MIRO VELIKI CRLJENI
DRNASIN ANTE SPLIT
Z. GEORGIEVSKI MIHAJLO SKOPJI;
_.,'r‘g"f-} :.,:5"?“; IGNATQVSKA SLAVVICA PROBISTIP
-f:;?r"' g ».'{;' JANJUSV!C NATASA KRAGUJEVAC
JARNEVIC ,ANKI(“:A DUGA RESA
JO\[ANOVIC DUSICA Bajina Basta
DOBITNICI NOVC ANIH NAGRADA KASIC SLOBODAN Koper/Capodistria
) PETKOVIC GORDANA ZEMUN
1. BAKOVIC MIROLJUB KRALJEVO 20.000,00 din PUSKARIC MARKO DUGA RESA
2. JOVICEVIC NEMANJA KRALJEVO 10.000,00 din SEKULlC IRENA DANILOVGRAD
3. ZEINILOVIC MIROSLAV KRALJEVO 5.000,00 din SMILESKA SNEZANA SKOPJE
5. TRUSINA ANA SELENCA 2.000,00 din TURAN MARTA STARA PAZOVA
VUJANIC RADMILA BEOGRAD
DOBITNICI VIKEND PUTOVANJA
Pozicija | JOVICEVIC NEMANJA KRALJEVO
Pozicija Il TRUSINA ANA SELENCA
Pozicija Il BAKOQOVIC MIROLJUB KRALJEVO
Pozicija IV TRAVICA MARA NOVI SAD
Pozicija V RISTIC DRAGICA NIS
Pozicija VI PRIKIC TATJANA JAGODINA
Pozicija VII CVJETICANIN BRANKA NOVI SAD

CIP - Katalogizacija u publikaciji
Narodna biblioteka Srbije
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DALIJE U PITANJU
AUCNA FANTASTIKA
ILI REVITA?

Damir Mikec osvojio dva zlata u Australiji

Micai promoter Revite, Damir
Mikec, reprezentativac Srbie u
streljastvu, osvojio je 13. marta
u Sidneju dve ziathe medalie
na Otvorenom prvenstvu Aus-
tralije, u disciplinama vazdusni
pistolj i malokalibarski pistol].
LStigao sam u Sidnej posle
putovanjo od 36 casova i
malo sam se bojao da me ne
stigne umor. Prvo saom gadoo
vazdusnim pistoliem i zabelezio
580 kmuugova u osnovnom
delu, zatim sam stegao zube |
gadao solidno finale. Sa 681,8

krugova sam polbedio”, rekao
je Mikec.

Mikec je istog dana uspeo
da trenira MK pistoliem prvi
put posle sedam meseci, jer
su u Sroiji viremenski uslovi bili
loSi i nie bilo moguce freni-
rati na strelistima preko zime.
Ve¢ 21. marta ucestovavao
je i na Svetskom kupu, takode
odrzanom u Sidneju i zauzeo
fantasticno sedmo mesto u fi-
nalu discipline  malokalibarski
pistolj. Sesto mesto osvojila je
Jasna Sekari¢, najbolji srpski, dli

Revita sport

i svetski strelac svin viemena.

“Svi se Cudom Cude i pitaju
nas kako uspevamo da bez
zatvorenog MK strelista i posle
Sest - sedam meseci pauze
dodemonaovakvotakmicenje
i postignemo visoke rezultate.
Obicno im odgovorim da je u
pifanju nauc¢na fantastikal”, re-
kao je Damir Mikec u Sidneju.

Na osnovu fotografie i
pozdrava koje nam je iz Sidne-
ja poslao, prstom “uperenim” u
kesicu Revite, Damir je odgo-
VOrio na ovo pitanje!



U pravi cas!
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